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Чтобы привлечь инвесторов и других стратегических партнеров, Вам необходимо 
объяснить, как Ваша инновационная ИДЕЯ поможет решить глобальные проблемы: 

hhh ζ˸ˢ˾̉˸˻˹́ ˴͙͊ͨͭ͊͡ ˽͔͊ͪͭͤͪͫη             
˾͙ͦͫͫΎΣ слоллрΣ ˹͙͙͚͗ͤ ˹͍͎ͦͦͪͦ͒Σ ͨ͡Φ ͔́͊ͭͪ͊͡Έͤ͊ΎΣ рκс  
͔́͡Υ Ҍт όуомύ пмф пр срΤ ̅͊ͫ͟Υ Ҍт όуомύ пмф рл мм 
www.marchmont.ru 

“Твердые принципы  
всегда лежали в основе нашей стратегии” 



Необходимо обеспечить поддержку государства  в преодолении 

инновациями «долины смерти» на самых ранних  (предпосевных) 

стадиях развития 

При большом количестве  интересных  

научно-технических разработок в 

России…  

… очень немногие превращаются в 

востребованные рынком (особенно 

международном рынком) 

высокотехнологичные продукты и услуги 

˽͔͔ͪͦ͒ͦͭ͡Έ ζ͙͒ͦͤͯ͡ ͔͙ͫͣͪͭη 

От научно-технических 

разработок… 

… до  разработанной стратегии 

коммерциализации и начала 

посевного инвестирования 

“Твердые принципы  
всегда лежали в основе нашей стратегии” 
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Роль ЦПП в решении проблем и помощи в развитии региональных 

инновационных кластеров 
1. Улучшение показателей коммерциализации от инвестиций вложенных в федеральные НИОКР; 

 

2. Поддержка  региональных «венчурных партнеров» посредством снижения инвестиционных 

рисков; 

 

3. Увеличение потока новых проектов для рассмотрения РВК и др. венчурными фондами; 

 

4. Переориентация НИОКР на коммерчески оправданные исследования; 

 

5. Укрепление сотрудничества среди местных инновационных игроков; 

 

6. Укрепление сотрудничества между научным и бизнес - сообществом на местном уровне; 

 

7. Результатом должно явиться получение проекта с разработанной стратегией коммерциализации, 

который венчурный партнер-спонсор будет готов представить РВК для совместного 

финансирования 

 

˻͍ͫͤͦͤ·͔ ͔ͨͪͦ͋ͣ͡· ͙ ͫͨͦͫͦ͋· ͙ͻ ͔ͪ΄͔͙ͤΎ      

1. Венчурные партнеры столкнутся с нехваткой  проектов типа «низко висящие плоды», в то время как 

более сложные высокотехнологичные проекты потребуют более дорогостоящего анализа и пред-

посевного развития; 

2. ЦПП послужат механизмом снижения рисков для местных со-инвесторов и будут обеспечивать 

обучение данных «наставников» технологиям оценки проектов, которые они смогут использовать в 

будущем 
 

Ключевая проблема, стоящая перед Российским фондом 

венчурных инвестиций в ближайшие 12 – 18 месяцев 
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ʂʘʢ ʨʘʟʚʠʚʘʪʴ ʩʦʪʨʫʜʥʠʯʝʩʪʚʦ? 

ШАГ ПЕРВЫЙ- создание «Центра Предпосевной Подготовки проектов» в Н. Новгороде 

1. Выявление инновационных лидеров и инвесторов и оказание им 

помощи в развитии коммерческих fundable проектов; 

 

2. Развитие сотрудничества между научным сообществом и 

представителями бизнеса в выявлении инноваций, которые могут 

быть использованы для модернизации российских 

промышленных предприятий; 

 

3. Администрирование долгосрочных программ грантового 

финансирования для стимулирования коммерческого развития 

инновационных проектов; 

 

4. Доступ к потенциалу коммерческого рынка для инновационных 

идей и упаковка этих идей до уровня fundable projects; 

 

5. Проведение образовательных обучающих программ призванных 

помочь процессу формирования команды, а также планов по 

коммерциализации; 

  

6. Передача Нижегородским ЦПП методики венчурным партнерам 

РВК, находящимся на местах, с целью развития сети таких 

Центров в каждом из ключевых российских инновационных 

кластеров  

 

Задачей ЦПП является преодоление разрыва между инноваторами и 

бизнесом через снижения рисков, а также поддержка частных 

инвесторов при инвестировании средств в долгосрочные 

инновационные проекты 

ʉʪʨʘʪʝʛʠʯʝʩʢʠʝ ʮʝʣʠ ʠ ʧʨʦʛʨʘʤʤʳ ʎʇʇ: 
Наставничество 

Инновации для бизнес-клубов 

Обучение и тренинги 

1. Организация ежемесячного неформального 

мероприятия;    

2. Продвижение конкурса X-Prize на местном 

уровне; 

3. Разработка обучающих программ на основе 

Case Study; 

4. Спонсирование ежегодного Форума 

Инновации для Бизнеса 

Международные иссле-

дования рынка 

Грантовая финансовая 

поддержка 



- ʈʘʩʩʤʦʪʨʝʥʠʝ ʧʨʦʝʢʪʘ ï ʧʨʦʩʪʦʡ, 

ʦʙʳʯʥʳʡ,  ʩʣʦʞʥʳʡ?                             

- ʈʝʛʠʦʥʘʣʴʥʳʝ ʠ ʥʘʮʠʦʥʘʣʴʥʳʝ ʨʳʥʢʠ 

- ʇʦʪʝʥʮʠʘʣ ʤʠʨʦʚʦʛʦ ʨʳʥʢʘ 
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Три ступени поддержки проекта 
ʆʮʝʥʢʘ 

ʩʦʩʪʦʷʪʝʣʴʥʦʩʪʠ:  
1. ʂʦʤʤʝʨʯʝʩʢʠ ʥʝʩʦʩʪʦʷʪʝʣʝʥ;? 

2. ʈʘʟʚʠʪʠʝ ʫʞʝ ʩʫʱʝʩʪʚʫʶʱʝʛʦ? 

3. ʀʥʦʡ ʧʦʜʭʦʜ ʢ ʩʫʱʝʩʪʚʫʶʱʝʡ ʧʨʦʙʣʝʤʝ? 

4. ʇʨʦʨʳʚʥʦʡ  ʧʨʦʝʢʪ? 

 

 

 

 

 

 

 

1. ʇʦʠʩʢ ʤʝʩʪʥʦʛʦ ʙʠʟʥʝʩ-ʘʥʛʝʣʘ; 

2. ʇʦʠʩʢ ʵʢʩʧʝʨʪʘ  ʠʟ ʤʝʞʜʫʥʘʨʦʜʥʦʡ 

ʜʠʘʩʧʦʨʳ; 

3. ʇʨʦʛʨʘʤʤʘ ʥʘʩʪʘʚʥʠʯʝʩʪʚʘ; 

ʀʥʥʦʚʘʮʠʠ - ʙʠʟʥʝʩʫ:  
1. ʀʜʝʥʪʠʬʠʢʘʮʠʷ ʮʝʣʝʚʳʭ ʨʳʥʢʦʚ/ 
ʧʦʢʫʧʘʪʝʣʝʡ; 

2. ʇʦʩʪʘʥʦʚʢʘ ʩʦʛʣʘʩʦʚʘʥʥʳʭ  ʨʝʘʣʴʥʳʭ ʮʝʣʝʡ;  

3. ʆʪʩʣʝʞʠʚʘʥʠʝ  ʨʘʟʚʠʪʠʷ,  ʨʝʛʫʣʷʨʥʘʷ 
ʦʪʯʝʪʥʦʩʪʴ; 

ʆʮʝʥʢʘ ʤʝʩʪʥʳʤʠ ʵʢʩʧʝʨʪʘʤʠ-

ʥʘʩʪʘʚʥʠʢʘʤʠ:  

çʋʧʘʢʦʚʢʘè ʢʦʤʧʘʥʠʠ:  
1. ʇʦʩʪʨʦʝʥʠʝ ʦʨʛʘʥʠʟʘʮʠʦʥʥʦʡ ʩʪʨʫʢʪʫʨʳ; 

2. ʉʪʨʫʢʪʫʨʘ ʩʦʙʩʪʚʝʥʥʦʩʪʠ : ʶʨʠʜʠʯʝʩʢʘʷ ʠ 
ʠʥʪʝʣʣʝʢʪʫʘʣʴʥʦʡ ʩʦʙʩʪʚʝʥʥʦʩʪʠ; 

3. ɺʳʷʚʣʝʥʠʝ ʟʘʠʥʪʝʨʝʩʦʚʘʥʥʳʭ 
ʠʥʚʝʩʪʦʨʦʚ;   

4. ʆʢʘʟʘʥʠʝ ʧʦʤʦʱʠ ʧʨʠ ʦʙʩʫʞʜʝʥʠʠ 
ʫʩʣʦʚʠʡ ʢʦʥʪʨʘʢʪʦʚ   

 

 

 

-   ʇʦʩʪʘʥʦʚʢʘ ʠʟʤʝʨʠʤʳʭ ʢʦʥʪʨʦʣʴʥʳʭ 

ʮʝʣʝʡ ʠ ʙʶʜʞʝʪʦʚ 

-   ʀʟʫʯʝʥʠʝ ʨʳʥʢʘ ʥʘ ʧʨʝʜʤʝʪ ʧʦʠʩʢʘ 

ʧʨʦʤʳʰʣʝʥʥʳʭ ʠ ʜʨ. ʧʦʢʫʧʘʪʝʣʝʡ 

-   ʈʘʟʨʘʙʦʪʢʘ ʠ ʠʟʛʦʪʦʚʣʝʥʠʝ ʧʨʦʪʦʪʠʧʘ 

-   Подготовка презентаций 

-   «Упаковка» под привлекаемое 

финансирование 

-   Поиск инвестора/ партнера 

ʂʘʞʜʘʷ ʟʘʷʚʢʘ ʧʦ ʧʨʦʝʢʪʫ ʙʫʜʝʪ ʚʢʣʶʯʘʪʴ ʠʥʥʦʚʘʪʦʨʘ ʧʨʦʝʢʪʘ ʠ ɺʝʥʯʫʨʥʦʛʦ ʧʘʨʪʥʝʨʘ ʈɺʂ 

(ʧʦʪʝʥʮʠʘʣʴʥʦʛʦ ʩʦʠʥʚʝʩʪʦʨʘ), ʣʠʙʦ ʢʚʘʣʠʬʠʮʠʨʦʚʘʥʥʦʛʦ ʙʠʟʥʝʩ-ʘʥʛʝʣʘ ʠʟ ʘʩʩʦʮʠʘʮʠʠ çʉɹɸʈè 

˽˩˾ˤˢ̒ ͔ͫͭͯͨͤΈΥ ͎ͪ͊ͤͭ· ͒ͦ 500,000 ͪͯ͋Φ,  
˻͙͔͗͒͊ͭͫΎ ͨͦ͒͊;͊ ͤ͊ ͔͙͔ͪ͊ͫͫͣͦͭͪͤ  ͦͭ 1 ͒ͦ 

3 ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͔͔͔͗ͣͫΎ;ͤͦΦ  
˿ͪͦ͟ ͙ͫͨͦ͡Έ͍͙ͦ͊ͤ͘Ύ  = 1 ς 3 ͔ͣͫΎͼ͊  

Оценка технологий/ рынка 

-   ʇʩʠʭʦʣʦʛʠʯʝʩʢʘʷ ʦʮʝʥʢʘ 

- ʇʦʠʩʢ ʢʣʶʯʝʚʳʭ ʩʦʪʨʫʜʥʠʢʦʚ 

- ʆʙʫʯʘʶʱʠʝ ʠ ʦʙʨʘʟʦʚʘʪʝʣʴʥʳʝ 

ʧʨʦʛʨʘʤʤʳ 

ˤ́˻˾ˢ̒ ͔ͫͭͯͨͤΈ Υ  ͍͔͙͔ͦͤͪͭͪͯͣ͟·͔ ͚͊ͣ͘· 
͒ ͦ2.0 ͣͤ͡ ͪͯ͋Φ, ͙͔ͦ͗͒͊ͭͫΎ ͔͙͔ͦ͒ͦ͋ͪͤ 1-2 
͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͍ ͔ͣͫΎͼΣ ͨͪͦ΄͔͒΄͙ͻ ˿͔ͭͯͨͤΈ м 

 ˿ͪͦ͟ ͙ͫͨͦ͡Έ͍͙ͦ͊ͤ͘Ύ  = 3 ς 9 ͔ͣͫΎͼ͔͍  

Формирование команды 

́˾˩́̎̒ ͔ͫͭͯͨͤΈ Υ  ͔͙ͨͪͣΎ ͊͘ ͔͙ͪ͊͊͘͡ͼ͙Ό 
͔ͨͪͦͭ͊͟ based finance raising. 8 ς 10 ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͍ 
͎ͦ͒Σ ͦͭͦͪ͟·͔ ͨͦ ͔͍͙͔ͨͪ͒͊ͪͭ͡Έ͚ͤͦ ͦͼ͔͔ͤ͟ ͋ͯ͒ͯͭ 
͍͔͙͍ͦͤͪͭͪͦ͊ͤ͟· ͍ 10 ς 25%  ͊͟ͼ͙͚ ͍͍ͤͦΈ 

ͫͦ͒͊ͤͤ͘·ͻ ͙͚ͦͣͨ͊ͤ͟  

Придание инвестиционной 

привлекательности 

Бизнес-планирование 



Привлечение ведущих 

российских и зарубежных 

бизнес-экспертов к работе с 

проектами и обмену опытом  

Программа тренингов и обучения 

команд проектов 
Поиск и исследование международных 

рынков сбыта инновационных 

технологий  

Программа целевого 

финансирования проектов: 

Гранты, конвертируемые займы 

˹͍͔͙͊ͨͪ͊ͤ͡Ύ ͔͒Ύ͔ͭ͡Έ͙ͤͦͫͭ ͙͎ͨͦͭͤͦͦ͡ ͔̇ͤͭͪ͊ ̇˻˽ 

Пилотный Центр  
(ЦПП) 

Нижний Новгород 
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Российская 

инновационная 

диаспора 

Экспертная оценка 

коммерческого потенциала 

проектов, разработка стратегии 

коммерциализации, доработка и 

упаковка проектов 

Программа продвижения 

проектов и привлечения 

посевного финансирования 

Улучшение 

инновационно-

венчурной экосистемы 

региона 
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 ˽ͪͦͼ͔ͫͫ ͪ͊͋ͦͭ· ͔̇ͤͭͪ͊ ͫ ͔͙ͨͪͦͭ͊ͣ͟ 

˿͙͔ͦ͒͊ͤ͘ ͚ͣ͊ͦ͡ 
͙͍ͤͤͦ͊ͼ͙͚ͦͤͤͦ ͙͙ͦͣͨ͊ͤ͟ ͤ͊ 

͔͋͊͘ ͔ͨͪͦͭ͊͟ 

рл҈ ͒ͦͻ͍ͦ͒ͦ  ͦͭ ζ͍·ͻ͍ͦ͒ͦη ͍ͤ͊ͨͪ͊͡ΎΌͭͫΎ 
͎ͨͪͦͪ͊ͣͣͯ ͦͨͼ͙͍ͦͤͦ ό͔ͦͭͦ͗ͤͤ͡·ͻ ͍͋ͦͤͯͫͦύ 

͔͔͔ͣͤ͒͗ͣͤͭͯ ̇˻˽ ͙ Ή͔ͫͨͪͭ͊ͣ͟ 

˻͋Ύ͔͊ͭ͘͡Έ͔ͤͦ ͙ͤ͊͡;͙͔ 
ζ͋ ͙͔ͤͫ͘-͚͍͔͒ͪ͊ͪ͊η ͔ͨͪͦͭ͊͟ 

˽͙ͦͫ  ͙͟ 
͔͍͙͔ͨͪ͒͊ͪͭ Έͤ͡ Ύ͊ 
͔͔ͫ͡ ͼ͙͟Ύ ͨͪ ͔͍ͦͭͦ͟

˻ͭ͋ͦ  ͪͪͨ ͔͍ͦͭͦ͟ ͒͡ Ύ 
1-͎ͦ ͪ͊ ͯͤ͒͊

˽ͦ ͤ͡ Ύ͊ ͼ͔ͤ͊ ς ͦͦ͟͡  ͦ500 ·ͭͫ. ͪͯ  ͋
͊͘ ͨͪ ͔ͦͭ͟. Έ˶͎ͦ ·ͭ ͍ ͔ͨ ͍ͪ·͔ 3 ͎ͦ͒͊. 

˻ͭ͋ͦ  ͪͪͨ ͔͍ͦͭͦ͟ ͒͡ Ύ 
2-͎ͦ ͪ͊ ͯͤ͒͊

˽ͦ ͤ͡ Ύ͊ ͼ͔ͤ͊  ͒ͦ  2 ͣ͡ .ͤ ͪͯ  ͋͊͘ 
͔ͨͪͦͭ͟. Έ˶͎ͦ ·ͭ ͍ ͔ͨ ͍ͪ·͔ 3 ͎ͦ͒͊

͔̏ͫͨͪͭͤ͟ Ύ͊ ͦͼ͔ͤ͟  ͊
ͦͣͣ͟ ͔ͪ;͔͎ͫͦ͟  ͦ

͔ͨͦͭ ͼ͙ͤ͊͡  ͊ͪͨ ͔ͦͭ͊͟

˨ͦ ͪ͊͋ͦͭ͟  ͊ͪͨ ͔ͦͭ͟  ͙͊ 
ͪ͊ͪ͊͋ͦͭ͊͘͟ ͔͎͙ͫͭͪ͊ͭ  ͙
ͦͣͣ͟ ͔ͪͼ͙͙͊͘͡ ͼ͙͙͊

ˣ͙͔ͤͫ͘-͙͍͙͔ͨ͊ͤͪͦ͊ͤ͡ ͙ 
ζ͍ͯͨ͊ͦ͟͟ η͊ ͨͪ ͔ͦͭ͊͟

˽͔ͪ͒ͫͭ͊ ͍͔͙͔ͤ͡ ͨͪ ͔͍ͦͭͦ͟ 
ͤ͊ ͨͦ ͔͍͔ͫͤͦ 

ͺ͙͙͍͙͔ͤ͊ͤͫͪͦ͊ͤ  

ζʕ·ͻͦ ·͒η ͙͘  ͨͪ ͔͍ͦͭͦ͟ 

1-  ͚͊ͪ ͯͤ  ͔͒ͨͦ͒͒ͪ͗͟ .͙ 
͒ͦ 24 ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͍ ͎ͦ͒

2-  ͚͊ͪ ͯͤ  ͒ͦͨ ͔͒͒ͪ͗͟ .͙ 
 ͒ͦ 12 ͦͣͨ͟ ͙͚͊ͤ (͔͍ͨͪͦͭͦ͟) 

 ͍͎ͦ͒

˽ͦͯ͡;͔͙ͤ  ͔ͦͨ ͔͍ͫͤ·ͻ 
͙͍͔͙ͤͫͭ ͼ͙  ͚̅˽ˮ  ˾ʕ .˴ 

͒ͦ 10 ͦͣͨ͟ ͙͚͊ͤ (͔͍ͨͪͦͭͦ͟)  ͍
͎ͦ͒

·ʕͻͦ ·͒ ͙͘  ͨͪ ͔͍ͦͭͦ͟ ;͔͔ͪ  ͘
4-6 ͔͡ .ͭ 

͒ͦ 5 ͦͣͨ͟ ͙͚͊ͤ (͔͍ͨͪͦͭͦ͟)  ͍
͎ͦ͒

Функции Центра 
Предпосевной Подготовки 

проектов (ЦПП)
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B.  Программы поддержки в виде грантов и конвертируемых займов 

͔̇ͤͭͪ 
͔͔͍͚ͨͪ͒ͨͦͫͤͦ 
͎͍͙ͨͦ͒ͦͭͦ͟ 
˸ˢ˾̉˸˻˹́ 

˾ˤ˴ 

˨ˮ˾˩˴́˻˾ ˻ ͍͔͋ͪ͊ͦ͊ͭ͘͡Έͤ·͔ ͙ 
ͦ͋ͯ;͊Ό΅͙͔ ͎ͨͪͦͪ͊ͣͣ· 

˨ˮ˾˩˴́˻˾   ˾͔͙͔͊ͫͫͣͦͭͪͤ ͙ 
ͦͼ͔ͤ͊͟Σ  ͍͔͙͔ͯͨͪ͊ͤ͡ 

͔͙ͨͪͦͭ͊ͣ͟ 

˽͔͍ͪ·͚ Ήͭ͊ͨΥ ͎ͪ͊ͤͭ 500000 
ͪͯ͋Φ  ͤ͊ ͙ͦ͒ͤ ͔ͨͪͦͭ͟ 

ˤ͚ͭͦͪͦ Ήͭ͊ͨΥ 
͍͔͙͔ͦͤͪͭͪͯͣ͟·͚ ͔͊ͣ͘   

2.0 ͣͤ͡ ͪͯ͋Φ ͤ͊ ͙ͦ͒ͤ ͔ͨͪͦͭ͟  

˾͙͚͙͔ͦͫͫͫ͟ 

ͦͤͫͯ͟͡Έ-
ͭ͊ͤͭ· - 
Ή͔ͫͨͪͭ͟· 

˴ͦͤͫͯ͡Έ- 
ͭ͊ͤͭ· ς 
Ή͔ͫͨͪͭ͟· 
͙͘ 

͙͚͚ͪͦͫͫͫͦ͟ 

͙͒͊ͫͨͦͪ· 

˨ˮ˾˩˴́˻˾ ˴͔ͦͣͣͪ;͔͙͚ͫ͟ 
ͪ·ͤͦ͟κ ͦͼ͔ͤ͊͟ 
͔͔ͪͤͭ͊͋͡Έ͙ͤͦͫͭ   

˨ˮ˾˩˴́˻˾  ͙͍͔̅ͤ͊ͤͫͦͦ 
͙͍͙͔ͨ͊ͤͪͦ͊ͤ͡ ͙ ζ͍ͯͨ͊ͦ͊͟͟η 

˨ˮ˾˩˴́˻˾  ͔́ͻ͎͙͙ͤͦͦ͡ ͙ ˮ˿κ 
ͦ͋ͦͪ͘ ͍͍͚ͨͪ͊ͦͦ ͊͘΅͙ͭ·  

˨ˮ˾˩˴́˻˾  ͙̅ͤ͊ͤͫ·, ͋ͯͻΦ ͯ;͔ͭ 
͙ ͙͙͙͍͙͔͊͒ͣͤͫͭͪͪͦ͊ͤ 

˽ͦ͒͊;͊ ͊͘Ύ͍ͦ͟ ͤ͊ 
͔͙͔ͪ͊ͫͫͣͦͭͪͤ 

͙͍ͤͤͦ͊ͼ͙ͦͤͤ·ͻ ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ 

˾͔͊ͫͫͣͦͭͪͤͤ·͔ 
͙͍ͤͤͦ͊ͼ͙ͦͤ-
ͤ·͔ ͔ͨͪͦͭ͟·, 
͎͍͔ͨͦ͒ͦͭͦͤ͡-
ͤ·͔ ͒͡Ύ 

͙͍͔͙͍ͫͦͤͫͭͪͦ͊-
͙ͤΎ 

ˤ͔ͤ;ͯͪͤ·͙ͣ 
͔͙ͨ͊ͪͭͤͪ͊ͣ 

ˤ͔ͤ;ͯͪͤ·͔ 
͔ͨ͊ͪͭͤͪ· 
˾ˤ˴ 

͔̉ͤ͡· ˿ˣˢ˾ 



 

1. Market Assessment:  - Technology Viability Review                                

     - Regional & National Markets 

                              - Global Market Potential 

 

 

2. Team Formation:  - Psychological Assessments 

     - Key Personnel Searches  

     - Organized training program  

 

 

3. Commercial Strategy: - Set definable milestones 

     - Prepare budget framework  

     - Search for industrial buyers 

 

 

4.Investment Attraction: - Presentation preparation  

     - Packaging for finance raising 

     - Investor/Partner search 

       

 

5. Company Formation: - Move technology to the market 

     - New opportunities for RVC & VC investors 

“Solid principles  
  have always  guided our business strategy” 

MARCHMONT Capital Partners             
5/6, Teatralnaya Square, Nizhny Novgorod, 603005, Russia 
Tel: +7 (831) 419 45 65; Fax: +7 (831) 419 50 11 
www.marchmontnews.com 

Proof of Concept Center Activities 
Viability Ranking System:  

1. Not Commercially Viable; 

2. Limited/local evolutionary applications; 

3. Revolutionary ï industry, mass or global; 

4. Completely Disruptive? 

 

 

 

 

 

 

 

1. Local Angel Investor Search; 

2. Global Diaspora Expert Search; 

3. Mentor the Mentor Program; 

4. Real commercial collaboration effort; 

 

 

 

 

 

 

 

Innovation for Business:  
1. Identify target markets/buyers; 

2. Prepare one year grant application; 

3. Establish agreed achievable goals;  

4. Monitor progress, regular reporting;  

 

 

 

 

 

 

 

 

Expert  Mentor Review:  

Finance Raising:  
1. Organizational structuring; 

2. Legal & IP ownership structuring; 

3. Identify interested investors;   

4. Assist in contract negotiations;   

 

 

 

 

 

 

 

Industrial Modernization:  
1. Deal-Flow & other goals achieved   
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ШАГ ПЕРВЫЙ - создание пилотного 

«Центра предпосевной подготовки 

проектов  ранних стадий» (ЦПП) в 

Нижнем Новгороде 

 

˿ͯͭΈ ͔͔͙ͨͪ͒ͦ͗ͤ͡Ύ ͙ ͔͎͙ͫͭͪ͊ͭΎ ͔͙ͪ͊͊͘͡ͼ͙͙ ͔ͨͪͦͭ͊͟ 

Начало проекта – 1-й 

квартал 2011 г. 

Отработка 

технологий и бизнес-

процессов 

Потребность в 

финансировании  со 

стороны РВК 

за 10 лет составит 280,8 

млн. руб  

(в том числе 86,4 млн. руб 

в первые два года)  

ШАГ ВТОРОЙ - создание сети из 10-

ти Центров (ЦПП) в ключевых 

инновационных кластерах РФ 

Тиражирование 

успешного опыта 

пилотного проекта 

10 центров  

до конца 2014 г. 

Потребность в 

финансировании  со 

стороны РВК 

за 10 лет составит 2,8 

млрд. руб  

(в том числе 0,77 

млрд. руб до конца 

2014 г.)  

220  - ʦʙʱʝʝ ʯʠʩʣʦ ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʳʭ ʧʨʦʝʢʪʦʚ, ʧʦʣʫʯʠʚʰʠʭ ʧʦʜʜʝʨʞʢʫ 

ʧʠʣʦʪʥʦʛʦ ʎʝʥʪʨʘ (ʎʇʇ) ʚ ʅʠʞʥʝʤ ʅʦʚʛʦʨʦʜʝ ʟʘ 10 ʣʝʪ   

1 670  - ʦʙʱʝʝ ʯʠʩʣʦ ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʳʭ ʧʨʦʝʢʪʦʚ, ʧʦʣʫʯʠʚʰʠʭ ʧʦʜʜʝʨʞʢʫ ʚ 

10-ʪʠ ʎʝʥʪʨʘʭ (ʎʇʇ) ʚ ʈʌ ʟʘ 10 ʣʝʪ   
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ʐɸɻ  ɺʊʆʈʆʁ ï ʨʘʟʚʠʪʠʝ ʨʝʛʠʦʥʘʣʴʥʦʡ ʩʝʪʠ ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʳʭ ʢʣʘʩʪʝʨʦʚ 

ʧʨʠ ʘʢʪʠʚʥʦʤ ʫʯʘʩʪʠʠ ʎʇʇ 

Все методики и ноу-хау нижегородского центра экспертного анализа проектов в 

отношении каждого подавшего заявку венчурного партнера для стимулирования 

организации ими собственных ЦПП в течение следующих трех лет   



“Твердые принципы  
всегда лежали в основе нашей стратегии” 

hhh ζ˸ˢ˾̉˸˻˹́ ˴͙͊ͨͭ͊͡ ˽͔͊ͪͭͤͪͫη             
˾͙ͦͫͫΎΣ слоллрΣ ˹͙͙͚͗ͤ ˹͍͎ͦͦͪͦ͒Σ ͨ͡Φ ͔́͊ͭͪ͊͡Έͤ͊ΎΣ рκс  
͔́͡Υ Ҍт όуомύ пмф пр срΤ ̅͊ͫ͟Υ Ҍт όуомύ пмф рл мм 
www.marchmont.ru 

 

˽͙͔͊ͤͪͯͣ͡·͚ Ήͺͺ͔ͭ͟ ͒͡Ύ  ˾ˤ˴  
͙ ͙͍ͤͤͦ͊ͼ͙ͦͤͤͦ-͍͔ͤ;͚ͯͪͤͦ Ή͙͔ͦͫͫͭͣ͟· ˾̅ 

Положительный 
эффект  

ό͍͔͍͙͔ͫͦͦͭͭͫͭ 
͎ͨͪͦͪ͊ͣͣ͊ͣ ͙ 

͙͙ͤͼ͙͙͍͊ͭ͊ͣ ͙͔͋ͤͫ͘-
ͨ͊ͤ͊͡ ˾ˤ˴ύ 

Увеличение потока качественно 
подготовленных  проектов в pipe-line РВК. 

˨ͦ мнл ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͍ ͎ͦ͒Σ ͨͪͦ΄͔͒΄͙ͻ 
͔͍͙͙ͤ͊ͫͣͯ͘Ό ͙͔͋ͤͫ͘-Ή͔͙ͫͨͪͭͯ͘͟  ͙ 

ͨͪͦͺ͔͙ͫͫͦͤ͊͡ΈͤͯΌ ͍ͯͨ͊ͦͯ͟͟ ͤ͊ ͍ͻ͔ͦ͒ ̅˽ ˮ˾ˤ˴ 

Совершенствование механизма 
коммерциализации инноваций. Развитие 
инфраструктуры  для посевных компаний. 

˿͙͔ͦ͒͊ͤ͘ ͙͔͒ͦͨͦͤͭ͡͡Έͤ·ͻ ͍͔͚ͦͣͦ͗ͤͦͫͭ͘ 
͔͙ͨͦ͒͒ͪ͗͟ ͔͍ͨͪͦͭͦ͟ ͙ͪ͊ͤͤͻ ͙͚ͫͭ͊͒ ͍͙͙ͪ͊ͭ͘Ύ ͍ 

10-͙ͭ ͟͡Ό;͔͍·ͻ ͔͎͙ͪͦͤ͊ͻ ˾̅  

Снижение рисков попадания в инновационную 
систему (pipe-line) коммерчески 

неперспективных разработок 

˿͙͙͎ͪͤͤ͟  -  ͒ͦ рлл ͊͘Ύ͍ͦ͟ ͍ ͎ͦ͒ 
˻ͭ͋ͦͪ мр-нр҈ ͙͔͔ͤ͊͋ͦ͡ ͔͔͙͍ͨͪͫͨͭͤ͟·ͻ 

Обеспечение доступности и высокого качества 
бизнес- экспертизы. Развитие  системы 

экспертиз. Формирование широкой экспертной 
сети 

сл ͨͦͫͭͦΎͤͤ·ͻ Ή͔͍ͫͨͪͭͦ͟ ͍ ΄͔ͭ͊ͭΣ млл-150 
͙͚͙ͪͦͫͫͫ͟ͻ ͙͔͋ͤͫ͘-Ή͔͍ͫͨͪͭͦ͟  

Увеличения числа квалифицированных 
профессионалов в инновационно-венчурной 

экосистеме в регионах 
˽͎͍ͦ͒ͦͭͦ͊͟ ор-пр ζ͙͍ͤͤͦ͊ͼ͙ͦͤͤ·ͻ ͙͔͍͒ͪͦ͡η ͙  
 15-нл  ζ͙͔͋ͤͫ͘-͚͍͔͍͒ͪ͊ͪͦη ͍ ͎ͦ͒  ͍ ͊͗͒ͦͣ͟ ͙͘ 

10-͙ͭ ͼ͔͔͍͡·ͻ ͔͎͙͍ͪͦͤͦ 

Интеграция российской инновационной 
диаспоры в инновационную экосистему РФ 

25-тр ͙͍͔͔ͨͪ͊ͣ͟͡·ͻ ͙ͤͦͫͭͪ͊ͤͤ·ͻ ͙͔͋ͤͫ͘-
Ή͔͍ͫͨͪͭͦ͟,  100-мрл  ͍͙͙͍ͭͦ͘ ͍ ͎ͦ͒ ͒͡Ύ 

͔͔ͨͪ͒͊;͙ ͦͨ·ͭ͊ 

Снижение рисков работы региональных 
венчурных партнеров РВК. Содействие в 

привлечении новых венчурных партнеров 
РВК в 10-ти регионах 

Программа №1 РВК. 

Программа №1 РВК. 

Программы №1,3 РВК. 

Программы №1.3.7 РВК. 

Программа №6 РВК. 

Программа №3 РВК. 

Программа №5 РВК. 
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1.  Чикаго:       Келлог, ARCCI 

2.  Стэнфорд:      UCSD - Von Liebig POC 

3.  Бостон:       MIT POC 

4.  Кливлэнд:       5iTech  

5.  Стэнфорд:      AmBar/SVOD  

6.  Питтсбург:        Mid Atlantic Russia  

     Innovation Works  

7.  Аризона:      Nano & Giga Center  

8.  Нью Йорк:       NYAS  

       Ignition Ventures  

9.   Колорадо:        UC POC  

10.  Юта:       UoU Oab 

Развитие сети контактов в среде 

русской диаспоры в инновационных 

кластерах, расположенных в США 

Связь с ЦПП и венчурными партнерами в России  

1. Санкт Петербург:  СОБА 

      ИНГРИЯ Технопарк 

2. Москва:   ВШЭ 

   Руна Парк 

3.  Астрахань:         АГТУ 

4.  Челябинск:  ЮУГУ 

5.  Екатеринбург:  BIZBOMB, Микрон 

6.  Казань:   Технопарк ИДЕЯ 

7. Томск:   ФиБР 

8. Новосибирск:  Сибирский клуб бизнес ангелов 

9.  Владивосток:  Техно  Рапек 

             Pacific Ocean Mgt Co 

10.  Пермь:  ВШЭ,  Деловая Россия 

Шаг третий – создание глобального Фонда российских инноваций, 
который  мог бы связать сеть российских ЦПП с русской диаспорой в США 
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ɼʣʷ ʧʝʨʝʭʦʜʘ ʢ ʩʦʚʨʝʤʝʥʥʦʡ ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʦʡ ʵʢʦʥʦʤʠʢʝ ʈʦʩʩʠʠ 

ʥʝʦʙʭʦʜʠʤʦ ʦʙʝʩʧʝʯʠʪʴ ʢʦʤʧʣʝʢʩʥʳʡ ʧʦʜʭʦʜ ʢ ʨʝʰʝʥʠʶ 

ʜʘʥʥʦʡ ʟʘʜʘʯʠ 
Основать 

Российский «Ноу-Хау Фонд»  
продвижение предпринимательских инноваций 

        Нижегород-
ский 

          ЦПП 

   Региональные 
Форумы 

Инновации 
для бизнеса 

   Ежемесячный    
  глянцевый 

журнал 
KNOW-HOW 

   Ежедневно 
обновляемые  

новости на 
сайте 

  KNOW-HOW 

    
    

          Глобальный 
российский  
Фонд  
KNOW-HOW  

ʄʠʩʩʠʷ:  

ʋʚʝʣʠʯʝʥʠʝ ʢʦʣʠʯʝʩʪʚʘ 

ʢʦʤʤʝʨʯʝʩʢʠ ʫʩʧʝʰʥʳʭ 

ʩʨʝʜʠ ʨʘʩʩʤʘʪʨʠʚʘʝʤʳʭ 

ʧʨʦʝʢʪʦʚ ʠ ʛʦʪʦʚʳʭ ʜʣʷ 

ʨʝʢʦʤʝʥʜʘʮʠʠ 

ʚʝʥʯʫʨʥʳʤ ʧʘʨʪʥʝʨʘʤ  ʠ 

ʩʦ-ʠʥʚʝʩʪʠʨʦʚʘʥʠʷ ʩʦ 

ʩʪʦʨʦʥʳ ʈɺʂ 

 

 

 

 

 

 

ʇʦʚʳʰʝʥʠʝ ʠʥʪʝʨʝʩʘ ʢ 

ʨʘʟʚʠʪʠʶ ʨʦʩʩʠʡʩʢʦʡ 

ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʦʡ ʵʢʦʥʦʤʠʢʠ 

ʧʦʩʨʝʜʩʪʚʦʤ ʦʩʚʝʱʝʥʠʷ 

ʨʝʘʣʠʟʘʮʠʠ ʫʩʧʝʰʥʳʭ 

ʧʨʦʝʢʪʦʚ , ʪʝʭʥʦʣʦʛʠʯʝʩʢʠʭ 

ʥʦʚʦʩʪʝʡ ,  ʠʥʪʝʨʚʴʶʠʨʦʚʘʥʠʷ  

ʘʚʪʦʨʦʚ ʠʜʝʡ ʠ ʠʥʠʮʠʘʪʦʨʦʚ  

ʥʘʠʙʦʣʝʝ ʚʣʠʷʶʱʠʭ ʥʘ 

ʤʦʜʝʨʥʠʟʘʮʠʶ ʩʚʦʝʡ ʦʪʨʘʩʣʠ 

ʧʨʦʤʳʰʣʝʥʥʦʩʪʠ  

 

 

 

 

ʇʨʦʜʚʠʞʝʥʠʝ ʠʜʝʠ 

ʨʘʟʚʠʪʠʷ 

ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʦʡ 

ʵʢʦʥʦʤʠʢʠ ʩʨʝʜʠ 

ʤʦʣʦʜʦʛʦ ʧʦʢʦʣʝʥʠʷ 

ʠʥʥʦʚʘʪʦʨʦʚ, ʙʠʟʥʝʩ 

ʘʥʛʝʣʦʚ ʠ ʙʠʟʥʝʩʤʝʥʦʚ 

ʠʱʫʱʠʭ ʩʦʚʝʪʘ ʚ 

ʦʪʥʦʰʝʥʠʠ ʪʨʝʥʜʦʚ 

ʨʘʟʚʠʪʠʷ ʠ ʧʦʣʝʟʥʳʭ 

ʠʥʥʦʚʘʮʠʡ 

 

 

 

 

ʇʨʠʚʣʝʯʴ  ʨʦʩʩʠʡʩʢʠʭ 

ʵʢʩʧʝʨʪʦʚ ʠʟ ʟʘʨʫʙʝʞʥʦʡ 

ʜʠʘʩʧʦʨʳ ʜʣʷ 

ʚʦʟʤʦʞʥʦʩʪʠ ʧʝʨʝʜʘʯʠ 

ʠʭ ʦʧʳʪʘ ʜʣʷ ʨʘʟʚʠʪʠʷ 

ʨʦʩʩʠʡʩʢʦʡ 

ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʦʡ 

ʵʢʦʥʦʤʠʢʠ ʠ 

ʩʦʪʨʫʜʥʠʯʝʩʪʚʘ 

ʧʦʩʨʝʜʩʪʚʦʤ  ʚʝʥʯʫʨʥʳʭ 

ʧʘʨʪʥʝʨʦʚ ʠ ʩʝʪʠ ʎʇʇ    

 

 

 

# 1 

ɺʳʷʚʣʝʥʠʝ ʢʣʶʯʝʚʳʭ 

ʨʝʛʠʦʥʘʣʴʥʳʭ ʣʠʜʝʨʦʚ,  

ʙʠʟʥʝʩ ʘʥʛʝʣʦʚ , 

ʚʝʥʯʫʨʥʳʭ ʧʘʨʪʥʝʨʦʚ,  

ʧʨʦʤʳʰʣʝʥʥʳʭ ʨʳʥʢʦʚ  

ʠ ʪ.ʧ.  ɼʣʷ ʨʘʟʚʠʪʠʷ 

ʩʝʪʠ ʠʥʥʦʚʘʮʠʦʥʥʳʭ 

ʢʣʘʩʪʝʨʦʚ  ʥʘ 

ʪʝʨʨʠʪʦʨʠʠ ʈʌ 

 

 

# 2 # 3 # 4 # 5 

ʄʠʩʩʠʷ:  ʄʠʩʩʠʷ:  ʄʠʩʩʠʷ:  ʄʠʩʩʠʷ:  
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Нижегородский ЦПП  и Фонд Российских Инноваций будут работать на развитие сети экспертов, входящих 

в русскую диаспору в инновационных кластерах по всему миру, объединив их для участия в проектах и  

привлечении к работе непосредственно с местными бизнес ангелами и наставниками, венчурными 

партнерами и инновационными лидерами 

США Великобритания Израиль Япония 

ʄɸʈʏʄʆʅʊ   

Бизнес-лидеры: от регионального к глобальному 
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«Твердые принципы  
всегда лежали в основе нашей стратегии» 

ü  Исключительный фокус на деловые новости регионов; 

ü 15-20 двуязычных ежедневных новостей, отобранных нашими 

редакторами; 

ü  8 федеральных округов, освещаемых ежедневно; 

ü  11 секторов экономики - исчерпывающий охват сфер бизнеса; 

ü  9 Инвестиционных путеводителей, доступных для поиска и 

скачивания; 

ü  Обзорные статьи от наших редакторов и экспертов; 

ü  Еженедельные новости в деталях - развитие ранее освещенных 

событий; 

ü  Предварительный обзор дважды в неделю - почтовые отправления 

более 25 000 VIP-клиентам; 

ü  Настраиваемый RSS-канал - подписка на новости, RSS-ридер; 

ü  Информация о рынках - последние итоги финансовых рынков; 

ü  Более 600 тыс. просмотров стр. в мае 2011г.  

ü  Новостной архив более 16 600 статей; 

ü  Более 8 000 уникальных посетителей ежедневно 
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www.marchmont.ru и www.marchmontnews.com  

Новости регионов для предпринимателей: 

http://www.marchmontnews.ru/
http://www.marchmontnews.com/

